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Roche verschafft
sich Freiraum
dank Wachstum

Zwischenbilanz Dem Pharma-
konzern Roche ist mit den Zahlen
zum ersten Halbjahr und einem
erneut erhohten Ausblick so et-
was wie ein kleiner Befreiungs-
schlag gelungen. Wie Konzern-
chef Severin Schwan vor Jour-
nalisten erkldrte, hat die gute
Geschiftsentwicklung in den ers-
ten sechs Monaten 2018 selbst
das Management iberrascht.
Gleichzeitig wertet die Konzern-
leitung es als Bestatigung fiir den
eingeschlagenen Weg und die
jungsten Markteinfiihrungen.
Mit den Zahlen hat Roche
auch besser als von Analysten er-
wartet abgeschnitten. Noch wich-
tiger: Dank der jiingsten Markt-
einfiihrungen wie des Mittels
Ocrevus zur Behandlung von
multipler Sklerose hat Roche die
Umsatzerosion durch Nachah-
merprodukte mehr als ausglei-
chen konnen. Ein Punkt, der den
Konzern zuletzt stark iberschat-
tete. So hat Roche den Umsatz in
den ersten sechs Monaten 2018
um 7 Prozent auf 28,1 Milliarden
Franken gesteigert. Hierzu
steuerte die grossere Geschifts-
sparte Pharma 21,8 Milliarden
bei (+7 Prozent). Bei Diagnostics
stehen Erlose von 6,3 Milliarden
(+6 Prozent) in den Biichern.

Neue Produkte treiben
Pharmasparte an

Die Umsatzentwicklung der
Pharmasparte wurde massgeb-
lich durch die Verkiaufe mit den
Hauptwachstumstrdgern Ocre-
vus, Tecentriq, Alecensa und Per-
jeta getrieben. Das MS-Mittel
Ocrevus ist mit einem Halbjah-
resumsatz von mehr als einer Mil-
liarde Franken schon jetzt ein
Blockbuster. So werden Medika-
mente bezeichnet, die einen Jah-
resumsatz von iiber einer Milliar-
de erreichen. «Ocrevus ist die
beste Neueinfiihrung in unserer
Firmengeschichte», so Schwan.
Vor allem ist das Ende der Fah-
nenstange mit den jetzigen
Wachstumsraten noch nicht er-
reicht, da das Mittel erst seit An-
fang des Jahresin der EU zugelas-
sen ist. Hier rechnet Schwan ab
der zweiten Jahreshalfte mit klar
anziehenden Umsitzen. (sda)

Nestlé legt mit
Realwachstum zu

Lebensmittel Nestlé istim ersten
Halbjahr 2018 klar schneller ge-
wachsen als von Analysten erwar-
tet. Vor allem eine starkere Dyna-
mik in den USA und China sowie
das Geschéft mit Sauglingsnah-
rung trugen dazu bei. Der Gewinn
stieg dank einiger Sondereffekte
gar um knapp einen Fiinftel. Das
organische Wachstum als wich-
tigste Umsatzgrosse, bei dem
Wechselkursverinderungen und
Zukiufe herausgerechnet wer-
den, erreichte 2,8 Prozent. (sda)

«Wir werden hier nicht haltmachen»

Datensicherheit Das Software-Technologieunternehmen Hulbee aus Egnach verspricht Nutzern
Schutz der Privatsphare. Grinder Andreas Wiebe verzichtet dafiir auch auf Geld.

Interview: Stefan Borkert

Andreas Wiebe, Sie bieten
datensichere Suchmaschinen
fiir Private und Unternehmen
an. Wieso handeln Sie nicht
mit Nutzerdaten?

Es entspricht nicht unserer Philo-
sophie. Es gibt geniigend Such-
maschinen auf dieser Welt, die
den Nutzer tiberwachen und die-
se Daten verkaufen. Wir tun es
nicht und werden es nicht tun.
Von Beginn an war unsere Strate-
gie mit Swisscows gegeniiber
Google und anderen Suchma-
schinen, eine Alternative zu sein.

Was heisst Alternative?
Alternative bedeutet, anders zu
sein, nicht nur im technologi-
schen Bereich, sondern auch in
der Thematik Sicherheit fiir den
Nutzer. Als wir im Jahr 2014 ge-
startet sind, waren wir Pioniere.
Niemand hat an das Konzept ge-
glaubt, aber heute suchen Men-
schen den Schutz vor Uberwa-
chung bei Swisscows.

Sie verzichten als Unterneh-
mer also auf eine lukrative
Einnahmequelle.

Ja. Wir haben uns direkt am An-
fang dafiir entschieden, nicht mit
Datenverkauf unser Geld zu ver-
dienen, sondern durch Unterstiit-
zung der Nutzer. Die Daten des
Nutzers gehoren dem Nutzer.
Welches Recht habe ich also, die-
se Daten zu verkaufen?

Die Datenschutzbestimmun-
gen werden verschérft, was
Ihrer Strategie entgegen-
kommt.

Es ist von hochster Wichtigkeit,
zu begreifen, dass die heutigen
Gesetze sich moglicherweise in
Zukunft andern werden. Es stellt
sich also die Frage: Welche Daten
sammelt eine Uberwachungs-
suchmaschine iiber den Nutzer,
und wofiir werden die Daten-
sammlungen in Zukunft verwen-
det? Denken Sie nur an politische
Umstiirze. Plotzlich kann Thnen
ein vorher harmloses Foto zum
Verhangnis werden.

Ausser Ihrer Swisscows gibt
es weitere Suchmaschinen,
die mit Datenschutz werben.
Wieso glauben Sie denen
nicht?

Leider gibt es Suchmaschinen,
die sich als datensicher verkau-
fen, es aber nicht sind. Man kann
das an mindestens zwei wichti-
gen Kriterien herausfinden: Ers-
tens, die Suchmaschinen bieten,
ahnlich wie Google, Werbung an,
und zweitens, diese Suchmaschi-
nen kommen aus den USA oder
dem politischen Europa.

Das miissen Sie erkliren.
Imersten Fall geht es darum, dass
die typischerweise bekannte,
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Die Server von Swisscows stehen geschiitzt in einem Bunker in den Bergen.

nutzerorientierte Werbung, wie
Google sie anbietet, bereits ja ein
Hinweis auf Uberwachung ist. Im
zweiten Fall stehen die Server in
den USA oder im europdischen
Raum, was aufgrund der Gesetz-
gebung einen Widerspruch zum
Datenschutz darstellt, weil Daten
gespeichert und auch weiter-
gegeben werden konnen.

Suchmaschinen wie Duck-
duckgo versprechen aber
Datensicherheit. Warum soll
das falsch sein?

Das amerikanische Unterneh-
men Duckduckgo erfiillt gleich
beide der oben genannten Krite-
rien. Hinzu kommt noch, dass
Duckduckgo in die Amazon
Cloud integriert ist. Zusammen-
gefasst kannich sagen, dass es bei
dem Thema nur Schwarz oder
Weiss gibt. Man muss sich ent-
scheiden. Wir haben uns mit
Swisscows flir den volligen
Schutz der Nutzer entschieden.

Was bedeutet das finanziell
fur Ihr Unternehmen?
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Ein Beispiel. Wir hitten von Mi-
crosoft fiir die Ubermittlung
selbst von stark gekiirzten IP-Ad-
ressen Geld bekommen. Duck-
duckgo macht das. Fiir uns war

«Die Daten des
Nutzers gehoren
dem Nutzer. Welches
Recht habe ich also,
diese Daten zu
verkaufen?»
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das fiir Swisscows keine Option,
und wir haben auf gegen 1,5 Mil-
lionen Dollar verzichtet.

Google, Facebook, Whatsapp
treiben Thnen doch Kunden in
die Arme. Jedes Mal, wenn
wieder von Datenmissbrauch
oder Sicherheitsliicken die
Rede ist, oder?

Ich bin froh, dass die Nutzer sich
nicht mehr wie vor Jahren von
diesen Unternehmen quasi fiir
dumm verkaufen lassen. Auch
die Presse hat es gewagt, dieses
Thema anzugehen und auch Ant-
worten zu geben. Unsere Strom-
kosten im Data-Center zeigen,
wie hoch die Serverbelastung ist.
Somit konnen wir daraus schlies-
sen, dass die Nutzeranzahl stian-
dig steigt. Wir erhalten viel Fan-
post, mittlerweile fast aus der
ganzen Welt. In den letzten sechs
Monaten vor allem aus den USA
und Japan. Das freut und besta-
tigt uns. Aber es ist eigentlich
auch ein beschdmendes Zeugnis
fiir die in der Frage genannten
Unternehmen.

Das klingt, also ob Sie noch
weitere Pfeile im Kocher
haben.

Wir werden jedenfalls hier nicht
haltmachen. Sondern wir berei-
ten weitere Dienste zum Schutz
der Nutzer vor, welche wir bald
bekanntgeben werden.

Als dawaren?
Sie gehoren zu den Ersten, die
das erfahren werden.

Sie haben eine Partnerschaft
mit Swisscom. Die Server
Ihres Unternehmens stehen
bei Mount10 sicher geschiitzt
in einem Bunker tiefin den
Schweizer Bergen. War das
eine Auflage der Swisscom?
Wir miissen hier unterscheiden.
Die Partnerschaft mit Swisscom
bezieht sich ausschliesslich auf
die Enterprise-Search-Suchma-
schine, die wir fiir Unternehmen
anbieten. Swisscows dagegen ist
ein gemeinniitziges Projekt von
uns. Im ersten Fall bieten wir ge-
meinsam mit Swisscom diese
Suchmaschine fiir Unternehmen
an, die intern eigene Dokumente,
Mails und so weiter durchsuchen.

Das passiert auf welchen
Servern?

Die Daten der Firma und die
Suchmaschine befinden sich auf
deren eigenen Servern und nicht
bei uns, also nicht bei Hulbee
oder Swisscom.

Und Swisscows?

Die Google-Alternative Swiss-
cows ist sozusagen unser Lebens-
werk, mit welchem wir den
Menschen vor Uberwachung
schiitzen. Es ist somit ein ge-
meinniitziges Projekt. Damit die
Nutzer rundum geschiitzt sind,
haben wir die Server von Swiss-
cows in dem Bunker bei Mount10
untergebracht.

Lange vor Swisscows haben
Sie ein Preisvergleichsportal
auf den Markt gebracht.
Wenn Sie etwas online ein-
kaufen, nutzen Sie dann Thre
eigene Kauftipp-Seite?
Selbstverstindlich! Bei Kauftipp
kann ich die Preise vergleichen
und beim giinstigsten Angebot
zugreifen. Jeder mochte sparen,
wir auch.

Wie vermeiden Sie Familien-
drger, wenn Sie in den Ferien
den Laptop doch wieder
aufklappen?

Amliebsten gar nicht drangehen.
Aber ganz ohne Laptop geht esin
meiner Position leider nicht. Da-
mit es doch keinen Arger gibt,
besprechen wir es vorher fami-
lienintern. Die Familie darf in
den Ferien auf keinen Fall auf
Kosten der Arbeitleiden. Deshalb
arbeite ich meist friih, wenn alle
noch schlafen.

ANZEIGE

Ursula Benz

info@schoenheitsoase-benz.ch
www.schoenheitsoase-benz.ch

Bufelderstrasse 1 - 8370 Sirnach
Telefon 071 966 39 66 - Mobil 079 412 47 17

7

Schonheits Oase

!
~oeh fur den V207

Termine nur nach telefonischer Vereinbarung!

~Das Fett muss weg — egal wie...
und bitte ganz schnell

Noch ein neues zusatzliches Erfolgsprogramm in der Schonheitsoase Sirnach,
bei dem elektromagnetische Wellen mit grossflachigen Applikationen Uber den
Korper Ubertragen werden.

Entgiften mit Bewei Detox — Fett weg mit BTL Vanquish me — Straffen mit
Radiofrequenz. Das sind neue Wege zum Abnehmen und flr ein straffes
Gewebe. Diese neuen Technologien zur Gewichtsreduktion stellen alle
bisherigen Verfahren in den Schatten!

Zogern Sie nicht und vereinbaren Sie heute noch |hrenTermin!
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